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Продаваемый продукт: 
программно-методический комплекс



КОМАНДА ПРОЕКТА
ФИО Необходимые роли в

проекте
Обоснование

Подъяблонская Вера Генератор идей Обобщает и генерирует
идеи в одно общее дело. 
Перерабатывает
информацию с учетом
новых идей

Габитова Алина Снабженец Изучает возможности и
налаживает контакты,
которые, могут на каком-то
этапе оказаться полезными

Котельникова Алёна Аналитик Разбирается в потребности
клиента и правильно
доносит его смысл до
разработчика

Короткова Мария Вдохновитель Вносит динамику в работу и
благодаря оказываемому
давлению способствует
успеху



АКТУАЛЬНОСТЬ ПРОЕКТА

• Большинство людей в мире обладают зрительной памятью, но в системе
образования есть ряд упущений на этот счёт. Основная информация
начитывается в виде текста или просто проговаривается вслух. Лекционный
материал в виде сплошного текста не усваивается до конца, а не
многочисленные иллюстрации не дают никакого результата. 

• Поэтому за проекциями 3D моделей будущее в системе образования. 
Студенты будут иметь доступ к объемным моделям реальных технических
объектов, тем самым будут лучше усваивать материал. Зрительная память
будет фиксировать реальные, объемные, цветные фигуры взамен черно-белых
плоских иллюстраций.



КАТЕГОРИЯ ПОТРЕБИТЕЛЕЙ

• Рынок государственных учреждений (B2G — business to
government) — государственные организации, приобретающие
товары и услуги либо для последующего их использования в
сфере коммунальных услуг, либо для передачи этих товаров и
услуг тем, кто в них нуждается.



На данный момент в России насчитывается 935 
университетов с техническими специальностями. 
В каждом учебном заведении имеется, примерно, 

20 направлений подготовки, которые
подразумевают связь с электротехническим

оборудованием. Примерно получаем 935 
потенциальных клиентов в лице технических

ВУЗов страны



ВНЕШНИЙ ВИД ПРОДАВАЕМОГО ПРОДУКТА



Голографический 3D экран DSEE.LAB-100



SolidWorks (Солидворкс) — программный
комплекс САПР для автоматизации работ
промышленного предприятия на этапах
конструкторской и технологической
подготовки производства.

Решаемые задачи:

• 3D моделирование изделий любой степени
сложности с учётом специфики
изготовления.

• Создание конструкторской документации в
строгом соответствии с ГОСТ

Используемая программа



SWOT - АНАЛИЗ
Параметр Сильная сторона Слабая сторона

Организация Новизна организации Неизвестная торговая марка

Производство Начатое Мало организованное

Инновация Инновационные технологии
и патенты

Мало дополнительных услуг

Финансы Низкая себестоимость Мало оборотных средств

Маркетинг Лидерство в отрасли Слабый маркетинг

Персонал Сплоченный коллектив Необходимость в
постоянном повышении
квалификации



Параметр Угроза Возможность

Спрос Отсутствие рекламы Тенденция спроса

Конкуренция Новые игроки на рынке Сотрудничество с другими
компаниями

Маркетинг Слабый имидж продукции Увеличение рекламы на
целевую аудиторию

Экономика Жизненный цикл товара на
спаде

Хорошие связи с
общественностью

Политика Новые законодательные
акты

Господдержка



PEST - АНАЛИЗ





СУЩЕСТВУЮЩИЕ АНАЛОГИ

• Традиционные аналоги: очки виртуальной реальности

• Новизна: присутствует на рынке около 5 лет

• Преимущества: добавление к поступающим из реального мира
ощущениям мнимых объектов



РАСЧЕТ АМОРТИЗАЦИИ
НЕМАТЕРИАЛЬНОГО АКТИВА

• 1. Разработка программного продукта 500 тыс. руб.

Срок полезного использования 7 лет

Аг=500*(1/7)=71,42 тыс. руб.

Планируемое количество реализуемых комплектов в год – 20

71,42/20=3,571 тыс. руб.

2. Методические указания 150 тыс. руб.

Аг=150*(1/7)=21,429 тыс. руб.

21,429/20=1,071 тыс. руб.

3. Патентование 21,6 тыс. руб.

Аг=21,6*(1/7)=3,085 тыс. руб.

3,085/20=0,154 тыс. руб.



СЕБЕСТОИМОСТЬ ПРОЕКТА

• 1 Разработка программного продукта 71,42 тыс. руб. 

• 2 Патентование 0,154 тыс. руб.

• 3 Голографический экран 245 тыс. руб.

• 4 Методическое указание 150 тыс. руб.

• 5 Административные затраты (создание рекламных материалов, тиражирование рекламных
материалов, участие в федеральных и региональных выставках) 140 тыс. руб.

• 6 Зарплата сотрудникам (плата за сборку одного образца и написание методических
указаний) 200 тыс. руб.

• ИТОГ: 800 тыс. руб.



ЦЕНА ПРОДУКТА

• После того, как мы учли все стоимостные показатель, цена
продукта составит:

• Себестоимость + Прибыль=800 тыс. руб. +200 тыс. руб.=1000 000 
руб.



ПЛАН ДОХОДОВ



ИНСТРУМЕНТЫ  ПРИВЛЕЧЕНИЯ 
ФИНАНСИРОВАНИЯ



• Таким образом, для создания нашего проекта нам необходимы
венчурные инвестиции, так как основное преимущество бизнес-ангелов
перед традиционным банковским кредитом – это частные инвесторы
готовые рисковать. В отличие от банка, они могут предоставить как
кредит на развитие бизнеса, так и кредит на открытие бизнеса. Другой
плюс работы с ангелами - они участвуют в бизнесе, дают
профессиональные консультации, предоставляют поддержку, ведь они
кровно заинтересованы в успехе предприятия.



РИСКИ ПРОЕКТА 
Основные риски проекта: 

•Уровень готовности обучающихся к выполнению самостоятельной
учебной деятельности
•Задержка в доставке оборудования
•Неверно выбранный объем финансирования
Инструменты их преодоления: 

•Дифференцированный подход в обучении
•Эффективное распределение обязанностей среди исполнителей
проекта
•Письменная договоренность об обязательствах, юридически
подтвержденная



ОЦЕНКА ИНВЕСТИЦИОННОЙ
ПРИВЛЕКАТЕЛЬНОСТИ ПРОЕКТА

• Техническая реализуемость продукции проекта. С помощью
высококлассных специалистов и профессионального оборудования
будет достигнута качественная реализация

• Рыночная реализуемость. По результатам оценки рынка, спрос
присутствует, следовательно, будет достигнута высокая реализуемость

• Экономическая реализуемость. Высокая окупаемость за счет высокого
спроса и приемлемой себестоимости продукта
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